Schwellenlanderfonds

Okologie im Fokus

Okologisches, nachhaltiges Wachstum wird kiinftig ein Trend fiir die
Schwellenléander sein. Getragen wird dies von einer durch das Wachstum
neu gebildeten Mittelschicht, prognostiziert Alexander Mozer, Fondsma-
nager und Geschiftsfiihrer bei Okoworld. Mit einem neuen Fonds setzt er
auf kleine und mittlere Unternehmen der aufstrebenden Lander.

KURS: Herr Mozer, wie kommt man als
Spezialist fiir 6kologisch orientierte
Geldanlage auf die Emerging Markets?
Mozer: Da gibt es zunachst einmal
einen personlichen Grund. In meiner
Berufslaufbahn habe ich bereits viel
mit diesen Markten zu tun gehabt und
Investmentfonds in den Mérkten gema-
nagt. Seit ich bei Okoworld bin, gewinnt
dasThema Emerging Markets an Bedeu-
tung. In den Schwellenldandern gibt es
viele ethische und 6kologische Proble-

me, die zum Teil immer grof3er werden.

Deshalb miissen wir uns des Themas an-
nehmen und in die Unternehmen inves-
tieren, die als Losungsanbieter agieren.

KURS: Die Schwellenldander betonen
oft, dass sie zunachst vor allem Wachs-
tum benétigen. Wie sehr miissen Sie da
Abstriche von lhren Prinzipien machen?
Mozer: Das muss von Fall zu Fall ent-
schieden werden. Generell kann man
sagen, dass wir Abstriche machen miis-
sen, weil in diesen Landern ein grof3er
Teil der Bevolkerung zunachst einmal

die Grundbediirfnisse abdecken muss.

Auf der anderen Seite wollen auch die
Menschen in China und auf den Philip-
pinen nicht dauerhaft mit Luft- und
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Wasserverschmutzung leben. Wir su-
chen nach Unternehmen, die unseren
Kriterien entsprechen und von denen
wir glauben, dass sie auf dem richtigen
Weg flir die Zukunft eines ethisch, mo-
ralisch, 6kologisch und somit nachhal-
tigen Wachstums sind.

KURS: Wo sehen Sie im Vergleich mit
Wettbewerbsprodukten die Unter-
schiede zu lhrem neuen Schwellenlan-
derfonds?

Mozer: Der Fonds unterscheidet sich
deutlich von existierenden Schwel-
lenlanderfonds und auch nachhalti-
gen Emerging Market Fonds. Das liegt
daran, dass wir bei der Auswahl der
Gesellschaften, in die wir investieren,
strikter vorgehen. Ol, Gas und viele an-
dere Rohstoffwerte werden bei uns eine
stark untergeordnete Rolle spielen. Wir
agieren als Stockpicker und investieren
nur,wenn wir von einem Wert iberzeugt
sind. Die Orientierung an einem Index,
das so genannte Benchmarking, wie es
bei vielen traditionellen Fonds der Fall
ist, gibt es nicht. Wir vermeiden damit
die géngige hohe Gewichtung grofier
Staatsunternehmen. Diese haben die
Performance-Erwartungen der Anleger
in den letzten Jahren nicht erfillt und
werden dies auch kiinftig nicht tun.

KURS: Rohstoffunternehmen oder Bil-
ligdienstleister haben die erste Welle
der Emerging Markets getragen. Was
bleibt noch fiir lhr Investment-Univer-
sum Ubrig?

Mozer: Der Fokus des Fonds liegt bei
kleinen und mittelgrof3en Unterneh-
men. Die dynamische Entwicklung der
Markte wird durch diese Unternehmen
auch viel besser abgebildet,was sich am
Ende auch in der Performance bemerk-
bar machen wird. Rohstoffe haben zum
Grundwohlstand in diesen Landern bei-
getragen,der nun auf eine breitere Basis
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Anlagefavoriten

Finanzexperten sehen Investmentchancen aktuell in Schwellenlan-
dern. Gefragt, welche Regionen sie bei einem Aktienfonds derzeit
bevorzugen wiirden, werden die Fonds am haufigsten genannt, die
in Landern wie Stidafrika, Mexiko oder Brasilien investieren, stellt eine
Studie der Unternehmensgruppe Plansecur fest. Fiir Schwellenlan-
derfonds gaben 89 Prozent ihr Ja. Diese Fonds behaupteten Platz 1.

gestellt werden muss. Die Mittelstandsbildung in den Schwel-
lenldndern fithrt dazu,dass neue Themen in den Fokus riicken:
Wasserversorgung, Abwasserentsorgung, Stromerzeugung, Ge-
sundheitswesen, Bildung oder generell die ,saubere Stadt“,um
einige Beispiele zu nennen.Unsere Themen eines nachhaltigen,
Okologischen und sozialen Wachstums werden ein kommender
Trend in den Emerging Markets.

KURS: Wie hoch ist das Risiko eines Schwellenlander-Invest-
ments, denn diese Regionen leiden haufig noch starker unter
Wachstumsschwachen als die Industrielander selbst?

Mozer: Dies gilt in jedem Fall fiir die grof3en, in die Weltwirt-
schaft eingebundenen Staatsunternehmen der Emerging Mar
kets, die in den traditionellen Fonds stark vertreten sind. Unse-

re Investmentthemen sind fiir die Bevolkerung der jeweiligen
Landern grundlegender und damit deutlich langfristiger. Tem-
porare Schwankungen werden hier leichter weggesteckt. Das
Gros derThemen profitiert auch von der deutlich stabileren Bin-
nenkonjunktur vieler Schwellenldnder. Zudem stellen wir eine
grundlegend hohere Stabilitat vieler dieser Volkswirtschaften
fest. Wahrend frither die Emerging Markets unter Inflation und
Uberschuldung litten, deuten heute nicht zuletzt die signifikan-
ten Wahrungsreserven auf eine neu gewonnene Starke hin.

KURS: Was ist die ZielgroBBe lhres neuen Fonds?

Mozer: Wie bei jedem neuen Investmentfonds versuchen wir
die zwei entscheidenden Hiirden von 20 bzw. 50 Millionen
Euro Assets under management zu nehmen. Dann wird der
Fonds auch interessanter fiir Grof3anleger. Wir sind {iberzeugt,
dass wir mit den Zukunftsthemen dieser Regionen und einer
guten Performance diese Hiirden bald nehmen werden.

KURS:Werden Sieim Fonds Wahrungsabsicherungen vorneh-
men?
Mozer: Wir konzentrieren uns auf unsere Starke: das Stockpi-
cking, also die gute Aktienauswahl. Wir sehen Wahrungsabsi-
cherungen als Beiprodukt, bei dem haufig die Banken verdie-
nen, nicht so sehr der Fondsinvestor.

Das Gespriich fiihrte Benjamin Rubin
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